
最終的な評価、結果は全て現場にて表れます。職人、現場管理者に経営感覚を落とし込むことで分業化により失われ

てきた工務店の現場力を取り戻し、圧倒的な顧客満足を得て、信頼関係を基に次の受注を得られる地域に根付いた工

務店となり、外部環境に左右されない強い経営体質を現場従事者の意識改革、理論の習得、実践研修を通して作り上

げます。建築現場に従事する従業員こそ最も濃密な顧客接点であると認識し、今まで行なわれて来なかった現場従事

者へのマーケティング理論、コミュニケーションスキル、問題解決能力を向上させる研修を行い、『高い人間力と経営感

覚を持った職人、現場担当者』を育てる研修です。

職人出身の創業者として現場力を活かした工務店経営を追い続け2005年から大工を正規雇用。
自社施工の強みを活かしたマーケティング理論を構築しマスメディアによる販促をせずに安定した
売上げ・利益を上げている。
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（一社）ＪＢＮ・全国工務店協会
執行役員 遠藤 龍一

ＪＢＮ研修会シリーズ2015

職人のためのマーケティング基礎講座
～ 全ての職人に経営感覚を ～

平成２８年２月１８ 日（木）

兵庫県農業共済会館（神戸市中央区下山手通4丁目15-3）

12:30～

13:00～17:00

職人のためのマーケティング講座

有限会社すみれ建築工房 高橋剛志 氏

（一社）JBN・全国工務店協会/京阪神木造住宅協議会

JBN会員等 1名2,000円 （資料代金含む）

60名 ※定員になり次第

平成28年２月１０日（但し定員に達し次第締め切ります。）

申し込みは下記の申込書にご記入の上ＦＡＸでお送り下さい。

問合せ・申込先：JBN 事務局 坂口 TEL 03-5540-6678  FAX 03-5540-6679 

筆記用具 ※資料は、当日配布させて頂きます。
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申込先：ＦＡＸ 03-5540-6679 JBN事務局 坂口宛 締切 ２月１０日


